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06/ Compromiso EUDE

Nuestros pilares: Futuro, confianza, experiencia,
empleabilidad, liderazgo y credibilidad

Mas de 20 anos formando
alos mejores lideres del Datos Clave del Programa
m a ﬁ a n a de Experto en Comercio Exterior

Experto en Comercio Exterior

Ventajas del Ecosistema
EUDE

Accede a los mejores seminarios, las certificaciones
tecnoldgicas mas punteras y a jornadas de
networking con los mejores profesionales

Una amplia propuesta académica especializada en todos los verticales
del ambito digital, impartida tanto en modalidad presencial como online,
contextualizada en un entorno de aprendizaje eminentemente practico,
multidisciplinar y fuerte orientacién hacia el negocio, favoreciendo la Programa
certificacion del alumno en las principales soluciones tecnoldgicas e de Experto en Comercio Exterior
impulsando su empleabilidad en el sector empresarial a través de una potente

bolsa de empleo propia.




EUROPEAN
BUSINESS
SCHOOL

EUDE:
cQuiénes somos?

EUDE Business School, una institucion de formacion de
posgrado internacional, reconocida por los principales
rankings y medios internacionales; con 25 anos de trayectoria
académicaformando amasde 100 mil alumnos, profesionales
con experiencia laboral, emprendedores, y lideres con vision
global dispuestos a cambiar el mundo.

Las &reas académicas; MBA, Marketing, Marketing Digital,
Comercio Internacional, Logistica, Recursos Humanos,
Coaching, Finanzas, Medio Ambiente vy sus distintas
modalidades de ensenanza; master presencial en Madrid,
master online, o la combinacion de ambas, nos permite ofrecer
alternativas adaptadas a las necesidades de los alumnos vy
sobre todo del mercado.
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EUDE Business School

Pilares de

EUDE

Amplia oferta
académica
especializada en el
ambito empresarial
y tecnoldgico con
orientacion al
negocioy enfasis en
el emprendimiento.

Conexion
profesional, a
traves de una
bolsa de empleo
propia, talleres en
grandes empresas
y seminarios con
profesionales.




Compromiso
EUDE

cQué es el
Compromiso EUDEZ o
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EXPERIENCIA

Conmasde 25
1/ anos de evolucion
académica que
ha formado a
mas de 100 mil
alumnos de muchas
nacionalidades.
Profesionales con
experiencia laboral,
emprendedores,
disruptores,
innovadoresy
lideres con visién
global dispuestos a
cambiar el mundo.

CONFIANZA

EUDE Business

2/ School esta
reconocida como
una de las mas
destacadas escuelas
a nivel internacional
por medios tan
prestigiosos como
Financial Timesy los
principales rankings
internacionales.
Estos avalany
posicionan a EUDE
en los primeros

puestos en formacion

de posgrado.

LIDERAZGO

Por 5° ano

3 / consecutivo
reconocida por el
Ranking FSO como
una de las 10 mejores
Business School.
Mas de 5.000
alumnos al ano
procedentes de mas
de 30 paises nos
confian su carrera
profesional.

EMPLEABILIDAD

4/

Nuestro equipo

de Orientacidn
Profesional te
ayudara a impulsar tu
carrera profesional.
Contamos con mas de
1.200 convenios con
empresas nacionales
e internacionales

en las que podras
desarrollarte dia a dia.

6 EUDE Business School
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Calidad académica certificada

Las principales certificadoras independientes a nivel nacional e internacional acreditan la calidad
académica e institucional de EUDE Business School

TUVRheinland" @! '
A Precisely Right. nCEd

n espanola
1S de negocios
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_&ng_(f__,.—- Madrid Certiticatian

Rankings

EUDE Business School esta reconocida como una de las mas destacadas escuelas de negocios a
nivel internacional por medios tan prestigiosos como Financial Times vy los principales rankings
internacionales. Estos avalan y posicionan a EUDE en los primeros puestos en formacion
deposgrado.

TOP

EUDE ha sido elegida por el medio de EI MBA de EUDE esta reconocido como
referencia global en negocios y finanzas. uno de los mejores de habla hispanaen el
Una alianza de futuro para los préximos Ranking (FSO) a nivel europeo.

lideres mundiales.

| QN FinaNcIAL HAMILTON

TIMES GLOBAL INTELLIGENCE

El MBA online de EUDE considerado EUDE considerada como una de las mejores
entre los mejores del mundo segln el escuelas de negocio de habla hispana por la
prestigioso diario econémico Financial consultora independiente Hamilton.

Times.

EUDE Business School
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Experto en
Comercio Exterior

Datos Clave

Comienzo del Programa. Cada 15 dias

750 h. Horario indistinto

Acceso al PDDI (15 dias en Madrid)

Clases Teodrico - Practicas. Seminarios. Visitas Empresas OPCIONAL
Contenido online - Campus Virtual

Clases presenciales de inglés OPCIONAL




Experto en
Comercio Exterior

Nos enfrentamos aunaeconomiaglobalizada, competitivay cambiante que exige alas
organizaciones un mayor nivel de eficienciay productividad. Por ello, es fundamental
dominar los procesos que intervienen en el mercado mundial. La exportacion, la
actividad financiera vy la logistica son areas que potencian la eficiencia en la gestion

de las operaciones.

El de EUDE Business School, persigue laformacionde
profesionales que quieren especializarse en la gestion internacional de la empresa,
abordando los aspectos claves para una adecuada toma decisiones en el complejo

mundo de la internacionalizacion de las empresas.

Este curso Experto va dirigido a profesionales que quieran impulsar su carrera
profesional y adaptarse a los cambios del mercado, adquiriendo las herramientas
y conocimientos necesarios para triunfar en el sector del Comercio Internacional..
Personas que quieran impulsar su carrera y adaptarse a los cambios del mercado,
adquiriendo las herramientas y conocimientos necesarios para triunfar en el sector
del Comercio Internacional.

Nuestra vision globalizada del mundo y de los negocios hace que la formacion
gue recibas tenga una perspectiva internacional, un aspecto indispensable dentro
del entorno empresarial. Podras desarrollar todo tu potencial y adquirir nuevas
habilidades, aprender e interactuar con directivos de empresas internacionales
ampliando tus conocimientos y enriqueciendo tu Networking desde el primer dia.

=
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Objetivo:

En un mundo globalizado y cambiante como el que vivimos, es indispensable
que las empresas tiendan a plantear su negocio en un mercado que no sea tan
solo el domeéstico, tener una vision global y conocer las distintas estrategias y
recursos necesarios que puede aplicar una empresa para alcanzar el éxito en
mercados internacionales.

Se pretende que el alumno sea capaz de:

- Enfrentarse a los diferentes retos que se le plantean a laempresa cuando
acomete suproceso de internacionalizacion.

- Conocer todos los aspectos operativos propios del negocio internacional y
comprender su fundamentacion.

- Familiarizar al alumno con los procesos de globalizacién mundial del comercio
y la economia.

- Aplicar los conocimientos adquiridos y su capacidad de resolucion ante la
dicultad surgida en entornos externos.

Contenido:

-Manejo de los Incoterms.

- Documentacion utilizada en las transacciones internacionales.

- Principios béasicos de la logistica aplicable.

- Distincion en los procesos aduaneros, dentro de la UE y con terceros paises.
- Tratamiento arancelario y de IVA de las operaciones internacionales.

16 EUDE Business School , S Experto en Comercio Exterior




DE Business

Objetivo:
La exportacion requiere una seleccion de mercado inicial, donde se determinen las
caracteristicas especicas del pais o regién donde se quiere exportar.

Se trata por tanto, de identificar aquellos mercados potencialmente mas
interesantes para la empresa, analizando con ello el interés de nuestro negocio

en el posible pais de destino, asi como las dicultades de entrada, con la nalidad de
introducirnos en dicho mercado a través de exportaciones sostenidas vy planificadas.

Con este drea se pretende que el alumno sea capaz de:

- Analizar los condicionantes internos de una empresa, del mercado local y del
entorno en el que opera, para poder alcanzar una exportacion de éxito.

- Evaluar y seleccionar mercados de forma adecuada a nuestras necesidades de
comercializacion.

- Dominar las claves de internacionalizacion con la finalidad de convertirlas en
ventajas competitivas para la empresa.

- Establecer estratégicas empresariales eficaces y recientes para introducirse en los
diferentes mercados elegidos.

Contenido:

- Coyuntura actual mundial.

-LaPYMEvysurol.

- El Entorno Internacional: Razones para internacionalizarse.

- Investigar un Mercado Internacional.

- Etapas de la Internacionalizacion.

- Cuestiones basicas para investigar un Mercado Internacional.

- Factores relevantes y criterios claves para la seleccion.

- Sistemas de Informacion de Marketing, S.I.M.

- Fuentes / Sistemas de Informacion.

- Métodos y Técnicas de Investigacion, aplicados a la Investigacion de Mercados.
- Penetracion en Mercados Internacionales: Formulas de entrada.

Experto en Comercio Exterior
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Objetivo:

La exportacion es un proceso mediante el cual las empresas tratan de sacar
el maximo partido para posicionar con éxito sus productos y servicios en

los mercados externos. Se pretende con este drea formar a profesionales
permitiéndoles una proyeccion de éxito en la gestion empresarial mas alla
de sus fronteras, desarrollando una buena toma de decisiones en el ambito
de la exportaciony brindando con ello una formacién adaptada a la demanda
y oferta del mercado exterior, fortaleciendo su capacidad de deteccion de
oportunidades empresariales en el entorno internacional.

Se pretende, que el alumno sea capaz de:

- Aplicar los conocimientos adquiridos, habilidades de investigacion y capacidad
de adaptacion a nuevas situaciones de mercado.

- Ser capaz de comprar en un mercado interna- cional productos a los mejores
precios y exportarlos obteniendo la mayor rentabilidad.

- Abordar con éxito el objetivo de competir en mercados internacionales.

- Conocer las diferentes barreras comerciales que actualmente existen y que
pueden limitar y perjudicar su introduccion en el mercado destino.

Contenido:
- Instrumentos para el analisis macroeconémico.
- Globalizacién y Comercio Internacional.

- Panorama de los mercados internacionales en la actual situacion econdmica,
social y politica en el mundo.

- Cooperacion e integracion econémica internacional.
- Instituciones econdmicas internacionales.
- Economias emergentes.

- El comercio exterior y sus implicaciones en el Plan Estratégico de la Empresa.
Proceso de reflexion estratégica.

- Empresas con experienciay sin experiencia en exportacion. Factores criticos
de éxito en un entorno internacional. Capacidades y fortalezas de la empresa.

20 EUDE Business School | P xperto en Comercio Exterior




Objetivo:

Dentro del entorno actual de globalizacion, surge la necesidad de hacer uso de un
instrumento juridico regulador que sustente y garantice una buena transaccion
internacional. Con este area formativa se pretende dar unavision claray practica
de las caracteristicas esenciales de la contratacion internacional, haciendo
especial hincapié en la probleméatica de la ley aplicable y los mecanismos

de resolucion de conflictos, identicando y valorando el cumplimiento de las
obligaciones adquiridas y concluyendo con el estudio de las distintas tipologias
de contrato mas utilizados en el comercio internacional.

Se pretende que el alumno sea capaz de:
- Identicar y aplicar los distintos condicionantes de un contrato internacional.

- Conocimiento para elaborar un contrato internacional y legislacion aplicable en
cada caso.

- Identicar las posibles practicas restrictivas de la competencia, asi como los
abusos de posicion de mi cliente o proveedor.

- Capacidad paraidenticar los distintos mecanismos de resolucion de
controversias internacionales.

Contenido:

- La Contratacion Internacional.

- Elementos béasicos de la contratacion Internacional.

- Tipos de contratos internacionales.

- Sujetos operativos.

- Perfeccionamiento del contrato.

- El contrato de venta internacional.

- Los contratos de intermediacion comercial.

- El Arbitraje Internacional.

- ADR (Alternative Dispute Resolution).Clasicaciéony tipologia. Mediacion,
arbitraje y conciliacion.

- Arbitraje internacional. Denicion. Clases de arbitraje.

- Descripcion del proceso arbitral.

- Fiscalidad internacional:

-IVA en las transacciones internacionales. Operaciones intracomunitarias,
importaciony exportacion.

- Convenios para evitar la doble imposicion internacional.

- Deuda aduanera.

Experto en Comercio Exterior 23



Objetivo:

El sector logistico dentro del comercio internacional presenta una
importancia signicativa, es de especial interés una blsqueda de reduccién de
costes sin disminuir con ello la ecacia y calidad en las cadenas logisticas, tanto
anivel de exportacion como importacién, obteniendo una vision global del
movimiento de los ujos materiales y de informacion.

Se abarcara los conceptos fundamentales de la logistica, conociendo la
funcionalidad y caracteristicas esenciales de las principales infraestructuras
de soporte y apoyo al transporte, mantenimiento de la cadena de suministro,
asi como el abastecimiento y distribucion de los productos de laempresa en
el mercado internacional.

Con este area el alumno seré capaz de:

- Conocer los distintos intervinientes en las operaciones de exportacion e
importacién, asi como la documentacion necesaria que le acompana y certica
cada proceso logistico.

- Adquirir la habilidad suciente para resolver los problemas logisticos que a la
empresa se le pueda presentar.

- Conocimiento y capacitacion de labores de control, gestion y direccion enla
gestion de almacenes.

- Conocimiento de los distintos aspectos técnicos de cada uno de los modos
de transporte.

Contenido:

Conocer los distintos intervinientes en las operaciones de exportacion e
importacion, asi como la documentacion necesaria que le acompanay certica
cada proceso logistico.

- Adquirir la habilidad suciente para resolver los problemas logisticos que a la
empresa se le pueda presentar.

- Conocimiento y capacitacion de labores de control, gestion y direccion en la
gestion de almacenes.

- Conocimiento de los distintos aspectos técnicos de cada uno de los modos
de transporte.

24 EUDE Business School Experto en Comercio Exterior 25



Objetivo:

Dentro del comercio internacional, las empresas intentan obtener
financiacion en funcion de la actividad comercial que estén desarro-
llando. El objetivo fundamental de cualquier pais, es el impulso del
bienestar econdémico y social mediante la canalizacion del capital hacia
las inversiones mas rentables, este punto se encuentra enfocado tanto a
un financiomiento interno y externo como publico y privado, destacando
este punto tanto las exportaciones como las importaciones.

Con este area el alumno sera capaz de:

- Distinguir los diferentes tipos de modalidades de ayuda para la
internacionalizaciéon de una empresa.

- Conocimiento de las caracteristicas y funciones de los diferentes tipos
de medio de pago internacional.

- Analisis de la conveniencia del medio de pago mas adecuado a la
operacion comercial que se esté desarrollando.

Contenido:

Clasicacion de medios de cobro.

- Medios de pago simples, o no documentales.

- Medios de pago documentales.

- Organizacion y funcionamiento del mercado de divisas.

- Tipos de cambio, al contado vy a plazo.

- Coberturas de los riesgos de tipo de cambio y de tipo de interés.

- Seguro a la exportacion y seguro de crédito.

Experto en Comercio Exterior 27




Objetivo:

Conocer los fundamentos y herramientas de la direccion comercial, de la gestion
de los recursos comerciales desde la seleccidon y organizacion de los canales de
venta mas idoneos para nuestro productoy, cliente hasta los sistemas de incentivos
y herramientas de motivacion del equipo de ventas. Obtener una vision global del
Marketing Internacional aplicando una estrategia de ecommerce. Conocer las
técnicas para planificar y organizar la comercializacion internacional de cualquier
producto.

Contenido:
- Diferencias y similitudes entre el Marketing Internacional y el doméstico.

- Segmentacion y Posicionamiento: Establecimiento de Objetivos. Seleccion de
mercados exteriores.

- Formas de acceso a mercados exteriores.
- International Marketing Mix: Productos y Servicios para consumidores.

28 EUDE Business School Experto en Comercio Exterior 29
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EUDE Business School

Campus
virtual

Eude Business School ha mantenido desde sus inicios una apuesta hacia una metodologia
online de calidad. Por esta razén, y gracias al innovador método académico de su campus
virtual, el cual ha sido reconocido como uno de los mejores y mas importantes en el ambito

europeo, la escuela permanece a la cabeza en la formacion online del mundo.

La plataforma favorece la formacion de profesionales a nivel global, sin que existan las
barreras espacio-temporales habituales de la metodologia online. De esta manera, el alumno
se beneficia de un método totalmente flexible.

No estaras solo durante tu formacion. Asiste a nuestras sesiones presenciales virtuales
en directo con los docentes mas expertos y comparte la experiencia con tus companeros.
Desarrolla tus habilidades comunicativas. Deja que nuestro equipo de orientadores, tutores

y docentes te asesoren.
Ademas de poder acceder a una Biblioteca Virtual con mas de 10.000 titulos de consulta

desde articulos cientificos, revistas, novelas, estudios. Todas las fuentes bibliograficas

indispensables para cada especialidad, sin restricciones y de forma rapida.

Experto en Comercio Exterior
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#Talent

EUDE Businness School es una escuela de negocios en continuo desarrollo y crecimiento que ofrece a

sus alumnos una formacion innovadora, adaptada a las necesidades del mercado laboral. En cada uno de
los moédulos que conforman el master, se analizarédn situaciones reales de empresas, apoyandonos en la

metodologia del caso, animando a trabajar y tomar decisiones en grupo.

Gracias a los acuerdos que EUDE mantiene con grandes empresas, se ha logrado que el 95% de sus R — g
alumnos encuentren trabajo o mejoren su situacion laboral. ;-==-==_?-E= > SIEM ENS
REFPJOL

Pe ARUP ferrovial

Cristina Rosal @
Alumna de Master en MBA

@ )
“Si tuviera que elegir, volveria a repetir esta MAPFRE me BBVA

aventura y realizar este master. Esta cumpliendo
con todas mis expectativas, y sin duda, estoy

viviendo‘ una experi”encia profesional y personal SONY E] Electrolux %fsnep PRIMARK®

muy enriguecedora
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EUDE Business School tiene un marcado caracter internacional potenciando la

EUROPEAN
BUSIN SS
SCHOOL

Experto en Comercio Exterior

internacionalizacion para lograr un enriquecimiento de la calidad académica de sus programas.
Enestalinea, desde EUDE se busca colaborar con las Instituciones de Educacion Superior con
el objetivo de reforzar sus lineas de Internacionalizacion, dando respuesta a la demanda de los
alumnos vy a los lineamientos establecidos por las autoridades gubernamentales en materia de
Educacion de cada pais.

EUDE Business School en union con las Instituciones de Educacion Superior promueve un
Programade Buenas Practicasen Internacionalizacion. Este programaresponde aunanecesidad
planteada por las Universidades para fortalecer su Internacionalizacion, pretendiendo dar

respuesta a cada uno de los lineamientos establecidos en el cumplimiento de los estandares de

Partners Internacionales
en Educacion

acreditacion de alta calidad.

ﬁ FOM UB Universidad de Boyacé

R tmiopsca  HESPE

UNNVERSIDAD BE
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@ Tecnolégico
de Monterrey

POLI

POLITECNICO
GRA

- de Santander
- DUDES

Universidad

U2riloto

DE COLOMBIA

Universidad
Nacional
de Quilmes

QurcC

Unrversioan Peruaia pe Clevcins APLCADAS
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Partners Corporativos

EUDE Business School

EUDE Business School trabaja con mas de 1.200 empresas nacionales e internacionales, con

el objetivo de potencializar el desarrollo de los alumnos y empujar su trayectoria profesional.
Nuestros alumnos conforman un capital humano muy heterogéneo, compuestos por perfiles
junior, senior y executive, preparados para incorporarse a los distintos departamentos de

empresas demandantes de este tipo de recursos.

El 95% de nuestros alumnos mejora su situacion laboral. En EUDE Business School no solo nos

preocupa tu formacion académica, queremos que te conviertas en un lider dentro del mercado.

MAPFRE & Santander Bm Microsoft Yelefonica

SONY amazon orange A RN

>
accenture weouserespaia.  (Google  INDITEX
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EUDE
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#Talks

En EUDE Business School se quiere acercar la innovacion y las nuevas tendencias del mercado a
sus alumnos. El programa se completaria con la oferta voluntaria de al menos 4 visitas a empresas
tecnoldgicas punteras a lo largo del curso académico, acompanados por el director del programa vy
miembros del claustro académico.

Por ello, como complemento a la formacion de posgrado ofrece conferencias y eventos con lideres de
empresas a nivel internacional que les permite ampliar sus conocimientos y enriquecer su networking

desde el primer dia.

Miguel Rodriguez & Alba Diaz @

Conferencia Google

Miguel Rodriguez, Account Manager Google Large
Customer Sales y Alba Diaz, Performance Specialist de
Google, compartieron todas las innovaciones y propuestas
tecnologicas que estan preparando desde la compania.

Fernando Moroy @

Consultor financiero e Innovacion Digital

EUDE Business School celebro su
Innovation & Business Month. Un ciclo
de conferencias en el que grandes
profesionales del sector hablaron sobre
emprendimiento, innovacion y negocios.
Fernando Moroy, Consultor financiero
Fintech e Innovacion Digital en banca,
fue el encargado de impartir la segunda
conferencia en la que expuso cOMo
interviene la financiacion en el proceso
de emprendimiento y qué factores son
decisivos para alcanzar el éxito.

Juan Villanueva
Socio Director Darwin Social Noise up

EUDE Business School celebro su
Innovation & Business Month. Un ciclo
de conferencias en el que grandes
profesionales del sector hablaron
sobre emprendimiento, innovacion
y negocios. Juan Villanueva Galobart,
Socio Director de Darwin Social Noise
Up fue el responsable de la tercera
sesion en la que abordo las estrategias
de marketing centradas en el modelo
startup.
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CAMPUS MADRID

C/Arturo Soria, 245 - Edificio EUDE.
28033. Madrid, Espana.

(+34) 91593 1545

DELEGACION COLOMBIA
C/98 # 9A - 41 Oficina 204. Bogota DC,
0057(1)7042754

DELEGACION ECUADOR

C/Catalina Aldaz y Portugal , Edificio La Recoleta,
Oficina 71. 7mo piso Quito

59324755550

www.eude.es
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